
ｵﾘｴﾝﾃｰｼｮﾝ　2020年5月11日（月）大会議室（6F)
              紹介をもらえる生保営業とは（各ｾｰﾙｽﾌﾟﾛｾｽのﾎﾟｲﾝﾄ）

第 1 回 2019年 9月20日（金）大会議室（6F）
               アッパーマーケットの考え方/オリエンテーション 
第 9 回 2019年11月19日（火）大会議室（6F）
               法人ニードセールス と法人アプローチ （1）  
第10回 2019年11月28日（木）大会議室（6F）
               法人ニードセールス と法人アプローチ （2） 

無料見学会・オリエンテーション
 のご案内

無料見学会・オリエンテーション のご案内

  1. アッパーマーケットの考え方/オリエンテーション
  2. 決算書の100％活用術
  3. 富裕層ビジネスに不可欠な証券知識 -なぜ投資信託で損をしてしまうのか-
  4. 総合資産コンサルティングのすすめ - 富裕層への問題解決の視点 -
  5. ドクターの壁を乗り越える為に欠かせない基礎知識
  6. ドクターマーケットの攻略法
  7. 相続問題で顧客の信頼を得るための基礎知識
  8. 経営者の関心が薄いからこそ、チャンスがある福利厚生制度
  9. 法人ニードセールスと法人アプローチ①
10. 法人ニードセールスと法人アプローチ②

　[セミナープログラム]　　全１１回
  1. アッパーマーケットの考え方/オリエンテーション
  2. 決算書の100％活用術
  3. 富裕層ビジネスに不可欠な証券知識 -なぜ投資信託で損をしてしまうのか-
  4. 総合資産コンサルティングのすすめ - 富裕層への問題解決の視点 -
  5. ドクターの壁を乗り越える為に欠かせない基礎知識
  6. ドクターマーケットの攻略法
  7. 富裕層のコンサルティングに欠かせない「教育プラン」
  8. 相続問題で顧客の信頼を得るための基礎知識
  9. 経営者の関心が薄いからこそ、チャンスがある福利厚生制度
10. 法人ニードセールスと法人アプローチ①
11. 法人ニードセールスと法人アプローチ②

　[無料見学会実施日]
第 1 回 2020年5月12日（火）大会議室（6F）
               アッパーマーケットの考え方/オリエンテーション
第10回 2020年7月16日（木）大会議室（6F）
               法人ニードセールス と法人アプローチ （1）
第11回 2020年7月22日（水）大会議室（6F）
               法人ニードセールス と法人アプローチ （2）

D

２日間コース 全１０回

天王洲オーシャンスクエア14F 上原


